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	№

п\п
	Наименование темы
	Кол-во

часов

	1.
	Организация внешнеэкономической деятельности
	20+12*

	
	1. Введение во ВЭД
	4

	
	1. Понятие и содержание ВЭД.

2. Международные и национальные системы регулирования ВЭД.

3. Международные традиции и особенности ВЭД.

4. Обзор законодательной базы ВЭД в РФ

5. Профессиограмма специалиста по ВЭД.

6. Основные сведения о работе подразделения по ВЭД. 
	

	
	2. Содержание экспортных коммерческих операций.
	8+6*

	
	1. Формирование мировых рынков товаров и услуг.

2. Экспорт сырья.

3. Экспорт оборудования.

4. Экспорт вооружения.

5. Экспорт ТНП.

6. Экспорт технологий.

7. Экспорт услуг.

8. Экспорт объектов интеллектуальной собственности.

9. Экспорт капитала.
	

	
	3. Содержание импортных коммерческих операций.
	8+6*

	
	1. Импорт сырья.

2. Импорт оборудования.

4. Импорт вооружения.

5. Импорт ТНП.

6. Импорт технологий.

7. Импорт услуг.

8. Импорт объектов интеллектуальной собственности.

9. Импорт капитала.
	

	2.
	Международные правила ведения ВЭД.
	8+8*

	
	1. Международные торговые правила.
	8+8*

	
	1.Цели и задачи правил «ИНКОТЕРМС»

2. Порядок применения правил «ИНКОТЕРМС»

3. Содержание базисов поставки правил «ИНКОТЕРМС 2000»

4. Влияние базисов поставки на таможенную стоимость

5. Коммерческие отношения в рамках ВТО 

6.   Правила ВЭД на территории Таможенного Союза  
	

	3.
	Внешнеторговый договор.
	12+8*

	
	1.Внешнеторговый контракт.
	6+4*

	
	1. Основные понятия международного права.

2. Правовая база составления внешнеторговых контрактов.

3. Требования к форме и содержанию контрактов.

4. Содержание и наполняемость внешнеторгового контракта.

5. Особенности содержания отдельных видов внешнеэкономических контрактов.
	

	
	2.  Международные споры.
	6+4*

	4.
	Взаимодействие с таможенными органами.
	16+16*

	
	1. Содержание и цели таможенного дела в Российской Федерации.
	

	
	1. Содержание и цели таможенного дела в Российской Федерации.

2. Основные понятия и термины, используемые в таможенном деле.

3. Таможенный кодекс Российской Федерации.
	

	
	2. Компоненты таможенного права.
	

	
	1. Нормативные акты, регулирующие таможенные правоотношения.

2. Таможенные органы Российской Федерации: статус, функции, компетенция.
	

	
	3. Права и ответственность таможенных органов.
	

	
	1. Права таможенных органов и их должностных лиц.

2. Ответственность таможенных органов и их должностных лиц.

3. Порядок обжалования действий таможенных органов.
	

	
	4. Нарушения таможенных правил и ответственность за их совершение.
	

	
	1. Понятие и виды нарушений таможенных правил (НТП).

2. Виды административных взысканий за НТП.
3. Виды преступлений в сфере таможенного дела.

4. Таможенные органы как органы дознания.

5. Ответственность за преступления в таможенной сфере.
	

	
	5. Принципы и формы таможенного контроля.
	

	
	1. Принципы таможенного контроля.

2. Виды таможенного контроля.

3. Типовая схема таможенного контроля.
	

	
	6. Таможенное оформление.
	

	
	1. Общий порядок таможенного оформления при экспортных и импортных операциях.

2. Таможенные режимы.

3. Номенклатура товаров при ВЭД.

4. Документы, применяемые при таможенном оформлении.
	

	
	7. Таможенные платежи.
	

	
	1. Виды таможенных платежей.

2. Порядок начисления и уплаты таможенных платежей.

3. Налогообложение ВЭД. 
	

	5.
	Международный маркетинг.
	8+4*

	
	1. Изучение зарубежных рынков.

2. Поиск зарубежных партнёров 

3.. Стратегия и тактика выхода на зарубежные рынки.

4. Реклама и PR на зарубежных рынках.
5. Управление ценой при экспортных и импортных операциях. 

6.. Стратегия и тактика вывода зарубежных производителей на отечественные рынки. 

7. Международное патентоведение и международная защита авторских прав.
	

	6.
	Организация совместного бизнеса с зарубежным партнёром.
	8+8*

	
	1. Создание и регистрация СП на территории РФ.

2. Финансовая деятельность СП на территории РФ. 

3. Создание, регистрация и финансовая деятельность СП за рубежом.

4. Международная концессия 
	

	7.
	Валютное регулирование 
	4+4*

	
	1. Нормативная база валютного регулирования и  валютного контроля.

2. Международные расчёты.

3. Порядок проведения капитальных валютных операций.

4. Порядок проведения текущих валютных операций.
	

	8.
	Пересечение границы физическими лицами.
	4+4*

	
	1. Общий порядок пересечения государственной и таможенной границ физическими лицами.

2. Особенности пересечения границы с отдельными странами. 

3. Провоз личного имущества и денежных средств. 
	

	9.
	Международные и внутренние  грузоперевозки.
	8+4*

	
	1. Общая характеристика международной транспортной системы.

2. Перевозка грузов различными видами транспорта за рубежом и внутри России.

3. Страхование грузов.
	

	10.
	Ведение деловых переговоров.
	16+16*

	
	1. Виды переговоров по ВЭД .

2. Подготовка к переговорам по ВЭД .

3. Тактика переговоров по ВЭД при различных контрактах и с различными странами .

4. Практика переговоров  по ВЭД  .

5. Поддержание деловых отношений с зарубежными партнёрами . .
	

	11.
	Стажировка.
	2 нед.

	12.
	ИТОГОВЫЙ Экзамен
	4

	13.
	Дополнительные занятия (посещаются по индивидуальному плану): 
	

	
	Управление инвестициями. 
	16

	
	Страхование во ВЭД.
	4

	
	Семинары и тренинги: 
	40

	Итого: 252 (Двести пятьдесят два) часа

	
	Рекомендуемые факультативные занятия:
	

	
	1. Информатика
	72

	
	2. Деловой иностранный язык
	48

	
	3. Логистика
	48


Примечание: (*) показаны рекомендуемые  часы самостоятельной работы студентов 
Раздел 1: «Общие сведения о программе»

Цель обучения
Программа обучения рассчитана на подготовку слушателей к самостоятельной работе в качестве менеджера (специалиста)  по внешнеэкономической деятельности. Желательное начальное профессиональное образование - высшее. 

Задачи обучения 
            Задачами обучения является   развитие   требуемых для работы   профессиональных компетенций (знаний и умений) 
В результате обучения слушатель:

Должен знать:

· основы организации внешнеэкономической деятельности и важнейшие документы, регламентирующие порядок ее осуществления;

· правовые основы и содержание государственного регулирования внешней торговли в Российской Федерации;

· требования к содержанию внешнеторгового договора (контракта);

· порядок организации международных перевозок и осуществления их страхования;

· порядок осуществления международных финансовых расчетов;

· основы организации таможенного контроля и таможенного оформления товаров и транспортных средств;

· основы стратегии и тактики ведения деловых переговоров.
Должен уметь:

·  Организовывать внешнеэкономическую деятельность организации по основным  ее направлениям;

· работать с документацией, используемой во внешней торговле;

· применять наиболее распространенные информационные технологии при организации внешнеэкономической деятельности;

· организовать и грамотно вести переговоры с зарубежными контрагентами сделки;

· организовывать взаимодействие с таможенными и иными государственными органами, осуществляющими контроль за внешнеэкономической деятельностью;

· оценивать экономическую эффективность внешнеторговой сделки.
Общие методические указания:

Занятия проводятся путём гармоничного сочетания лекционного изложения материала и его практической обработки с помощью решения  задач, разбора примеров, проведения семинаров. В процессе обучения используются методы активизации познавательной деятельности и контроля знаний в виде написания и защиты рефератов, выполнения письменных экзаменационных работ и домашних заданий. 

Программа обучения включает в себя основной блок аудиторных занятий, самостоятельную работу над материалом  (часы помечены *), посещение по индивидуальному плану дополнительных занятий (специализация, семинары и тренинги), посещение факультативных занятий, обучение в тренинг-фирме, прохождение стажировки, участие в научно-практической работе Центра. 
Основными дидактическими задачами обучения считаются развитие у слушателей  правового финансово-аналитического типа личности, навыков системного и творческого подхода к решению задач  ВЭД, навыков принятия управленческих решений и управления ВЭД фирм в сложившихся условиях рынка, навыков самостоятельного бизнес-анализа, бизнес-проектирования, навыков саморегуляции  и саморазвития. На заключительном этапе обучения слушатели проходят стажировку, разрабатывают и защищают проекты по ВЭД. Поощряется посещение слушателей дополнительных и факультативных занятий, тренингов и семинаров с целью получения специализации и углублению знаний, развития навыков.
В ходе обучения слушателям предоставляется возможность проходить стажировку. После окончания обучения выпускнику оказывается помощь в поиске работы с помощью кадрового агентства «Сфера», консультационная помощь в профессиональном становлении и в открытии собственного бизнеса с помощью консультационного центра «Сфера».
В ходе обучение применяются  такие  локальные виды  контроля знаний , как выполнение  слушателями контрольных работ по каждой изученной теме. В конце обучения слушатели сдают итоговый экзамен.
 Автономная некоммерческая организация
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